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Premium Service

- direkthjalp vid upphandling -

Vad ar Premium Service?

Achilles Premium Service ar en kostnadsfri tjanst som enkelt
hjalper dig att spara tid och resurser i inkdpsprocessen.

Premium Service ar en direkthjalp for inkdpasorganisationer
som &r anslutna till nagon av Achilles nordiska leverantérs-
register.

Genom att anvdnda Premium Service far du som inkdpare
hjalp att félja upp-/ fa in dina leverantérer i leverantérs-
registret. Det kan handla om leverantérer fér en specifik

upphandling, en specifik grupp leverantérer eller enbart for att

hitta fler leverantérer som kan leverera en viss produkt eller
tjanst.

Under 2004 genomfordes flera mycket lyckade kampanjer och
det resulterade i 6kat antal kvalificerade leverantoérer i
databasen samt farre drop-outs.

Achilles erfarenheter

Erfarenheter visar att genomférda kampanjer ger ett stérre antal
leverantdrer och att detta i sin tur skapar en battre
leverantérdatabas.

e Moter inte langre argument om att det inte finns
anbudsgivare.

e Nya leverantérer kan inbringa ny teknologi/koncept.
e Leverantorer upplever det positivt att bli kontaktade av en

inkdparorganisation for att kunna lamna anbud for sina
produkter och tjanster.

o Information- och sourcingtjanst
Premium Service

Fordelar med tjansten

>

Enkelt.

Det &r enkelt att dra igdng en
kampanj. Achilles &r hjalper
till frén bérjan till slut.

Effektivt.
Tjansten ar ett effektivt satt
att fa in nya leverantérer pa.

Oversiktligt.

Vi rapporterar kontinuerligt
under hela kampanjen s3 att
du oversikt dver processen.

Malinriktat.

Tjansten ar mycket
malfokuserad d& vi arbetar
tillsammans for att fa in de
utvalda leverantorerna i
databasen.

Kostnadsfri.

Tjansen ar helt kostnadsfri
som ar registrerad inkdpare i
nagot av Achilles nordiska
leverantérsdatabaser.

“Genom Premium Service
har vi fitt in flera nya
internationella
leverantorer som skapar
storre konkurrens pa
marknaden”

Espen Wanvik, BKK

Las hela artikeln pa:
www.achilles.com/se/premiumservice
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S3 har fungerar Premium Service

1. Vi hjalper dig géra sokningar for att f& fram vilka som
redan finns i systemet.

2. Skapa sedan en lista dver de leverantdrer du énskar
bjuda in eller beskriv ditt behov till Achilles s8 kan vi
hjdlpa till med att skapa en lista. Vi hjdlper dig med att ta
fram ett brev som du skickar ut. Vi samarbetar om
utfomningen av brevet.

3. Vi kan hjalpa till att hitta nya leverantorer,
4. Vi lagger in leverantérerna i vart interna system och
registrerar viktig information,vilket ger dig en dverblick
6ver dem.

5. Vi kan foélja upp och prioritera leverantérerna i
handlaggingsprocessen.

6. Kontinuerlig feedback, statusrapport om status for
"dina" leverantorer.

7. Vi hjalper dig med urvalet vid upphandlingar.

"sourca”.

Sypqllers Subc.r!blng Achilles
invited Utility
Procurement Letter 1/ Phone
Director Follow-up

Phase 1
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Invitation letter
and Supplier-
broschure

Telemarketing

Letter 2/
Phase 2
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REMINDER

> T T T T T T PP PE PR PP PRI

Det hdr behover vi fran dig

En beskrivning av upphandlingen med
eventuella krav pa relevanta produkt-/
tjanstekategorier, tider nar leverantérer
skall vara godkanda, kontaktpersoner osv.
Vi hjalper dig garna med att fomulera detta.

Om du 6nskar bjuda in leverantérer som vi
kan foélja upp behdver vi ett antal grund-
uppgifter.

Det finns dven exempel pa brev som du kan

anvanda. Vill skicka med informations-
broschyrer kan Achilles hjalpa dig med det.

Kontakta oss redan idag for att saitta
igdng en spannande och effektiv
kampanj!

Results

Respons

)

Smakraft okade konkurrensen med Premium Service

BKK har varit med i Sellihca sammarbetet under flera ars tid. 2002 grundade BKK tillsammans med fem andra
stérre norska energibolag Sméakraft.

Infér en upphandling utvarderade BKK och Smékraft leverantérsutbudet i Sellihca. Vid utvarderingen upptécktes
for fa leverantdrer som kunde leverera utrustning till sma vattenkraftverk som t. ex. rér, ventiler, turbiner och
generatorer. Espen Wanvik pa BKK vénde sig da till Achilles fér att fa hjalp. Malet med Premium Service var att
hitta fler globala leverantérer och 6ka konkurrensen. Resultatet blev 6verraskande positivt.

Las mer om BKK och Smakraft p% www.achilles.com/se/premiumservice

Premium Service

Achillevs Information AB, Box 1087, SE-164 25 Kista, Sweden

Te
E-post: marketing.nordic@achilles.com

|: +46 (0)8 444 17 20 Fax: +46 (0)8 444 17 29
Hemsida: www.achilles.com/se/premiumservice
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